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‘ Fatrick Buisson, gimctewr marketng o Eurpages

'Eurpages mise tout sur internet !

« Exit lannuaire papier et le CD
Rom, place au 100% Web | » s'excla-
me Patrick Buisson, directenr mar-
keting d'Europages, dont la nouvelle
version du site est en ligne depuis
le 6 Rvrier et devrait &fre totale-
ment opérationnelle 4 1a fin du mois
de mars 2008 « Lidée est de faire
de notre site une excellente alterna-
tive aux grands moteurs de la wile

Abandon du support papier, refonte intégrale du site, recrutement
d’experts des nouveaux métiers de la toile (nomenclaturistes,

statisticiens, professionnels du référencement, juristes web...),
Europages, le moteur de recherche B2B enropéen, entre de plain-pied

dans P'internet !

pour les recherches B2B ». Lancé fin
20086, ce projet d'envergure a mobi-
lisé toute lentreprise pendant plus
d'un an. Moteur de recherche, logo
interface graphique, ergonomie.

lout a éte repensé dans une logique
towjours phis réactive st évohitive
« Notre nouveal: site assureraa
dienidle wn bon référencement
auprés des principaux moteurs de
recherche. Notre abiectif n'est plus
seulement de vendre des annon-
ces publicitaires comme un simple
annuaire mais d'apporter du consell

Europ
(warwwlwde
magne, vien

veau parienalre, a savoir
Reépublique tchéque, la Hongrie et

Une présence étendue en Europe
Pour augmenler sa presence auprés des enfreprises européermes
sur son nouvel associé allemand, Wer Lisfert was
Cet annuaire qui est le moteur de recherche B2B en Alle-
&tre rachete par sa maison mére Se;
pages jaunes ilaliennes), ouvram ainsi de nouvelles opporunités. ¢ Les
entreprises allamandes clientes de Wer liefert was pour
grace 3 Europages, avoir plus de visibilité 4 'étranger. A linverse, nous
pourrons étendre notre présence dans les pays couverts par notre nou-
Allemagne, mais aussi ! Autri che

gine Gialle (les

il désormais,

laSuisse la
la Croatie » précise P. Buissan.  se

& des outils aux entreprises pour
les aider 4 augmenter leur visibilite
leur nombre de contacts et lewr chif-
fredaffaires ».

Une annonce publide sur le ste
d'Buropages sera traduite en 15 lan-
gues contre 12 auparavant « Cha-
Que annonce sera awtormatiquement
tra duite en chinois » précise P. Buis
son. Biemdt les clients dEuropages
disposerant egalement d'un service
specifique “MyEuropages” 4 par-
tir duquel ils pourront gérer, 4 fout
mamagt, leur propre espace

nichir leurs fiches de présentation en
modifiant a tout instant textes, pho
tos, vidéos mais aussi en ajoutant
des renseignements sur leur pra-
fique du commerce infernational
C.A expar, pays dexportation &t
d'imporiation, langues parkées dans
lentreprise... ansi que des offres
ponctuelles de vente ou dachat de
produits, informations qui seront ras-
semblées dans une "business card”
Fin 2008, nos clients powrront aceé-
der 4 leurs statistiques de fréquen-
tation et ainsi connaitre {'origine des
coniacts generes par leur annonce ».
P. Buisson et ses équipes se laissent
encore quelques semaines pour
firaliser ces nouveaux produits qu
devraient permetire « d'apporter au
moins 25% de wisites supplémentai-
res en 2008 ».
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